LONDONSKA ISKUSTVA
AGENTICE ZA PRODAJU
NEKRETNINA
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* >8.5 milijuna stanovnika

* 50% stranaca

* Francuska * Poljska

* Australija * Rusija

e Amerika « UAE

* lIrak * Turska

* Kina * Nigerija

* Indija * Jamajka R
* Pakistan * |rska T ALk

* Banglades * Portugal
* Litvanija
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nekretninama
* Osnovan 1981. Notting Hill, London
* 67 poslovnicau Londonu
* Prihod od 111 milijuna funti u 2018. god. (-5.2%)
* 1133 zaposlenika (M = 53%; F = 47%)
¢ 8am-8pm
* 711,080 korisnika My Foxtons

* 485,000 mjesecnih website posjeta

Foxtons grupa: Foxtons (prodaja i najam), Alexander
Hall (kreditni brokeri), Conveyan (platforma za
preporucene odvjetnike za nekretnine u Londonu)

Foxtons
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Agencijska provizija

Prodaja
Prodavac - eks. ug. - 2.5% + PDV

- multi. ug.- 3% + PDV
Kupac - ne placa

Najam
Najmodavac - prvi najam - 11% + PDV

- produljenje ug. nakon 2 g.- 10% + PDV
- nakon 1. produljenja - 6% + PDV

Najam i odrzavanje - 17% + PDV
Kratkorocni najam - 26% + PDV

Najmoprimac - £250 po stanaru
- deposit - 6 tjedana najma
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PRODAJA | NAJAM NAJAM

MOVE CONSULTANTS RECEPCUA | | PROPERTY MANAGEMENT
H R KONZULTANTIZA SELIDBU ODJEL ZA ODRZAVANJE NEK. UPRAVA

UREDI

{ FRONT OFFICE }

PRODAJA

[ MANAGERI } [ PROCJENITELIJI } [SENIORAGENTI} [JUNIORAGENTI}

NAJAM

[ MANAGERI J [PROCJENITELJI } [SENIORAGENTI} [JUNIORAGENTIJ




Kako do kupaca?

rightmove Zooplo @ PrimeLocation.com

find your happy Smarter property search Find the home you deserve

Welcome to My Foxtons, Mia

quare, Knig! utiand Gate, Kighistel..  Moreolier Squar

4 Stay up to date with My
2 M Foxtons online tools




MY FOXTONS

MY FOXTONS - IZNAJMLJIVACI



https://www.foxtons.co.uk/myfoxtons/
https://www.foxtons.co.uk/myfoxtons/landlords/

Porezi na nekretnine

Home mover stamp duty rates

Portion of property price

£1,500,001 +
- £925,001 - £1,500,000

— £250,001 - £925,000

—— £125,001 - £250,000

- £0 - £125,000

% to pay
12%
10%
5%
2%

Buy-to-let and holiday home stamp duty rates

Portion of property price

£1,500,001 +

— £925,001 - £1,500,000
— £250,001 - £925,000
- £125,001 - £250,000

- £0 - £125,000

% to pay
15%
13%
8%
5%
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Property Techology

PURPLE BRICKS \




Example: for a home with a £400,000 price tag
v " " 'y
Drzavni poticaji . S
yer’s 5% deposit
55% mortgage from commercial lender




Sugestije za zaposlenike

Vrhunska organizacija (9h-12h;12h-
14h;14h-16;16+)

Povratne informacije o dojmovima unutar
prvih 24h

Obavezno pogledati nekretninu sam/a
prije dolaska kupca

Prije pregleda stana odrzati cca 25min
razgovor o klijentovim zeljama,
mogucnostima kupnje, Sto su do sada sve
vidjeli, iskustva, sto misle o trenutnom
trzistu

Cilj je pokazati im Sto vise nekretnina u 1. sastanku
(optimalno 3 nekretnine unutar 1h) kako bi im pokazati
sto je na trzistu i omoguciti im bolji uvid u vas porfolio

Ne bojte se prosiriti im vidokruge (vi ste strucnjak)

Obavjestiti kupca telefonom o novoj nekretnini bez
obzira Sto mozda joS nemate slike (svi se vole osjecati
posebno | da ste bas na njih mislili)

Biti dobar slusac pun empatije, zapisivati si osobne
detalje koje ste Culi prilikom razgovora (znaci da ste
pozorno slusali te Vam kupac nije samo broj)

Nemojte kupcu “prodavati” nekretninu

Docarajte im sto nekretnina moze biti ukoliko nije
direktno ono Sto su oni htjeli




Hvala na
pozornosti/




